
Unser Unternehmen

ROTRING DATA ist einer der führenden Anbieter von Engineering-Lösungen 
(CAD/CAE/PDM/PLM/DMS) mit zwei Standorten in der Schweiz. Unser 
Schwerpunkt liegt auf der Beratung und der Implementierung 
gesamtheitlicher Lösungen in den Bereichen Energie, Elektro-technik, 
Maschinen- und Anlagenbau und Automatisierungstechnik. 

Für unsere Kunden setzen wir modernste Software-Tools unserer Software-
Partner Autodesk, AUCOTEC, Tacton und Revalize ein.

Unsere offene Stelle

Für unser Verkaufs-Team suchen wir eine/n

Sales Account Manager CAD/CAE und PDM/PLM

für die Beratung und den Verkauf von Engineering-Software und -
Dienstleistungen im Bereich von Software-Lösungen aus den Bereichen 
CAD, PDM und PLM von Autodesk.

Stellenantritt:
Per sofort oder nach 

Vereinbarung

Arbeitsort:
Regensdorf/              

im Home-Office/
bei Kunden

Beschäftigungsgrad:
80-100%

Bewerbung:
Gerne erwarten wir 

Ihre vollständige 
Bewerbung im 

Format pdf.

Wir berücksichtigen 
für diese Stelle nur 

Direktbewerbungen.

ROTRING DATA AG
Althardstrasse 80

CH-8105 Regensdorf
T +41 43 322 42 00

Rue du collège 10
CH-1580 Avenches
T +41 26 466 75 66

Kontakt und 
Informationen:

Frau Syarta Xerri

www.rotring-data.ch
jobs@rotring-data.ch

Ihr Profil

Sie sind eine dynamische und kommunikative Persönlichkeit mit 

grossem Durchhaltevermögen und Willen zum Erfolg. Voraussetzung 

ist eine abgeschlossene technische Ausbildung sowie eine 

Weiterbildung im Verkauf. Telefonakquise gehört für Sie zum täglichen 

Brot. Ebenso ist für diese anspruchsvolle Tätigkeit entsprechende 

Erfahrung im industriellen Umfeld (Maschinen- oder Anlagenbau, 

Process Engineering, Anlagenbau, elektrotechnische Anlagen etc.) und 

im Projektgeschäft erforderlich.

Ihre Chance

Die Stelle bietet Ihnen spannende und anspruchsvolle Herausforderungen 

und Lern- und Entwicklungsmöglichkeiten. Es erwartet Sie eine 

Unternehmenskultur, die Wert legt auf Kollegialität und Teamarbeit sowie 

auf gute und langfristige Kundenbeziehungen.

Wir bieten Ihnen ein attraktives Salär, das Sie am Erfolg partizipieren lässt 

sowie flexible Rahmenbedingungen (Jahresarbeitszeit, Teilzeitarbeit, 

Home-Office-Tätigkeit). Unser Team freut sich auf Sie.

Ihre Aufgaben

• Evaluation und Akquisition von Neukunden im Verkaufsgebiet 
Deutschschweiz

• Betreuung und Weiterentwicklung der bestehenden Kundenbasis
• Enge Zusammenarbeit mit den technischen Presales- und Consulting-

Mitarbeitern
• Erarbeiten und Umsetzen von Abschlussmöglichkeiten
• Reisetätigkeit im Umfang von ca. 50% innerhalb des zugeteilten 

Verkaufsgebiete

https://www.rotring-data.ch/
https://www.autodesk.ch/de
https://www.aucotec.com/de/
https://www.tacton.com/
https://revalizesoftware.com/de/
http://www.rotring-data.ch/
mailto:jobs@rotring-data.ch

